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DOVEDNOSTI

PROFESNI

°  Vyjednavani

°  Flexibilita

°  Zaméfeni na detail
°  Projektové fizeni

* Nakup

JAZYKOVE
°  Anglicky jazyk - C1
°  Francouzsky jazyk - B1

°  Némecky jazyk - A2

DALSI
°  Ridiésky priikaz sk. B

°  MS Office pokrocila znalost

ONDREJ TICHY

NAKUP / OBCHOD / PROJEKTOVE RIZENI

RYCHLE PREDSTAVENI

Témér 20 let zkuSenosti z obchodnich pozic at uz v nakupu ¢i v prodeji dovedu zarogit k
zefektivnéni nakladl ¢i procestl. Zkusenosti s vyjednavanim at uz s externimi ¢i internimi
stakeholdery, vedeni projektd rlizné komplexity a trvani ¢i smysl pro detail mi pomahaji
dosahnout vytyéenych cild a mnohdy je i pfed¢it. To vSe za neustale pozitivniho pfistupu a
dobré nalady, nebot ze zkusenosti vim, Ze jediné tak se lépe zvladaji i obtizné projekty,
kratké deadliny a dal$i rozmanité vyzvy, které mlze Zivot pfinést.

PROFESNi ZKUSENOSTI

Fintech Specialist (Fintech Services Purchaser)
Kiwi.com / Brno, CZ

Zari 2020 - doposud

Ve spole€nosti Kiwi.com zuzitkovavam veskeré ziskané prodejni zkuSenosti a pfenasim
je do svéta nakupu strategickych produktl z inovativniho prostfedi finan€nich
technologii.

°  Rizeni vztaht s dodavateli

o Uspésné fizeni portfolia dodavateltl z fad mezinarodnich FinTech
spole¢nosti a bankovniho sektoru

° Uspésné vyjednavani obchodnich dohod

o Dduraz na dlouhodobou spolupraci s pozitivnim dopadem na vykon
produktu

°  Rizeni projektd implementace FinTech produktt (Waterfall, Agile, Kanban)

°  Financi analyza vykonnosti portfolia produkt(

o Datové obsahlé analyzy produktového portfolia, dodavatel( a dalSich
aspektt k zajisténi profitabilniho vyuZiti produktového mixu

Rok 2021 ve znameni vyzev spojenych s pozvolnym uvolfiovdnim pandemickych

opatfeni. S tim byly spojené vyzvy vyzadujici koordinaci napfi¢ tymy.

°  Roky 2022 a 2023 byly spojeny s razantnim narlistem zpracovavaného objemu
prosttedkud a dat, ktery byl zplsoben jednak rozvojem a konkurenceschopnosti
spole¢nosti, jednak také zlepSenim internich procesu a vyjednanim novych
kontraktd s dodavateli.

Key Account / Project Manager Cervenec 2018 - Srpen 2020

Authentica / Brno, CZ

V ramci rozvoje portfolia zakazniku jsem pecoval jak o stavajici zakazniky z fad FMCG

spoleénosti, agentur a jinych zprostfedkovateld, tak jsem Uspésné dotahoval také

akvizi¢ni ¢innost.

°  Vedeni riznorodych projektd a projektovych tyml napfi¢ CZ & SK a vybranych

zahrani¢nich projektd

Dlraz na dodrzeni finanéniho a ¢asového ramce, kontrola kvality vystupt

°  Vyjednavani s nakupnimi oddélenimi

* Ugast v narodnich i nadnarodnich tendrech

°  Uspésna realizace tendri

°  Rok 2019 Uspésné dokoncen s vysledkem 132 %



ZALIBY

Rodina
Vzdélavani
Kultura
Knihy

Technologie

Key Account / Project Manager Brezen 2016 - Cerven 2018
Moravia Propag / Brno, CZ
Do spole¢nosti Moravia Propag jsem Sel s o€ekavanim poznat novy trh, novée
zakazniky, novy druh vyjednavani. To se povedlo. Dostal jsem se do styku s
predstaviteli nakupnich oddéleni a top managementd FMCG spole¢nosti a jim
podobnych.
°  Vedeni riznorodych projektd, projektovych tymi s projekty napfi¢ Evropou i mimo
ni (FR, BeNeLux, AM, GE, AZ, TM, KZ, TJ, KG)

o Vyvoj a vyroba standardizovanych i individualizovanych realizaci pro

propagaci vyrobkl v retailu
o Diraz na dodrzeni finan¢niho a ¢asového ramce, kontrola kvality vystupt

°  Vyjednavani s nakupnimi oddélenimi spole¢nosti typu Coca Cola, McDonalds,
Grolsch, Heineken

°  Uspésna ugast v nadnarodnich tendrech

°  Zefektivnéni procesu kalkulaci

Rok 2016 uspésné dokoncen s vysledkem 130 %

°  Rok 2017 Uspésné dokoncen s vysledkem 115 %
°  Rok 2018 byl nasmérovany na 105 % v dobé& mého odchodu

Area Sales Manager CZ&SK Kvéten 2014 - Srpen 2015
Lantmannen Doggy AB / Vargarda, SE

Pro spole¢nost Lantmannen jsem mél na starosti rozvoj znacky Bozita na ¢eském trhu.
Slibné nastartovanou spolupraci bohuzel ukongila restrukturalizace spole¢nosti pfed
jejim naslednym prodejem.

°  Trénink obchodnich zastupct dodavatelt

°  Rozvoj portfolia zakaznikd

°  Budovani znacky a s tim souvisejici marketing

°  Prezentace znacky na mezinarodnich veletrzich

°  Zodpovédnost za optimalizaci skladovych zasob

°  Vytvofeni nastroje pro sledovani zasob ve. funkcionality odhadovaného ¢asu
doprodani stavajicich zasob, ¢imz se minimalizovaly potiZze s nedostatky zbozi

°  Rok 2014 Uspésné dokoncen s vysledkem 122 %
°  Rok 2015 byl nasmérovany na 108 % v dobé& mého odchodu

Obchodni zastupce - Jizni Morava Prosinec 2010 - Kvéten 2014

Royan Canin CZ&SK, Praha, CZ

Rozhodnuti spole¢nosti Royan Canin ve zméné distribu¢ni politiky na ¢eském trhu

vyzadovalo vybudovani nového tymu obchodnich zastupcl. Diky dobrému povédomi

znacky, silnému zazemi a aktivni prace v terénu se podafilo dosahnout nékolik let po

sobé znatelného prekro€eni vytyéenych cill prodeje.

°  Péce o stavajici klientelu a jeji rozvoj v¢. akvizice novych klientd

°  Zdvojnasobeni obratu regionu v pribéhu tfi let, zajisténi stalych strategickych
partnert

°  Spoluprace na prezentaci znacky jak Upravou exteriérd a interiéru prodejen, tak na
veletrzich a vystavach

Timto mdj zZivotopis nekonci, ale pro jednoduchost je zde zkracen. Vétsi troveri detailu,
vynechané pozice a pfipadné i jiné jazykové mutace najdete na webu cv.ondrejtichy.cz.


http://cv.ondrejtichy.cz

